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Dự án sáng tạo do RIO Book triển khai trên lộ trình 
thực hiện sứ mệnh đồng hành cùng cộng đồng 
người trẻ khởi nghiệp tại Việt Nam, bao gồm:

#Hashtag Business – Dòng sách tư duy quản 
trị kinh doanh trang bị kiến thức nền tảng dành 
riêng cho thế hệ doanh nhân trẻ khởi nghiệp tại thị 
trường Việt Nam.

#Hashtag Startup – Ấn phẩm hướng dẫn khởi 
nghiệp kinh doanh từ thực tiễn dành cho thị trường 
Việt Nam, khai thác đặc thù từng lĩnh vực bổ trợ 
cùng góc nhìn đa chiều và bài học thực tiễn từ 
những doanh nhân khởi sự kinh doanh từng ngành.

#Hashtag Technology - Dòng sách chuyên biệt 
về công nghệ giúp người làm kinh doanh nắm bắt 
yêu cầu từ đặc tính khác biệt của sản phẩm. Với tư 
duy chung được đúc rút từ các case study thành 
công của thế giới, dòng sách đề cao tính ứng dụng 
thực tế đối với các công ty công nghệ đa lĩnh vực.

#Hashtag Solopreneur - Hành trình khởi nghiệp 
độc lập mang lại kiến thức, kỹ năng, kinh nghiệm 
được đóng gói trong sự nghiệp solopreneur, giúp 
thế hệ khởi nghiệp độc lập tương lai có cơ hội mở 
rộng phạm vi công việc, tạo ra những sản phẩm, 
dịch vụ có giá trị và xây dựng một sự nghiệp hoàn 
toàn chủ động cho bản thân.

Mọi ý kiến đóng góp, xin gửi về email: hashtag@riobook.vn



Giới thiệu
tác giả
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5GIỚI THIỆU TÁC GIẢ

	բ Kickflip: Công ty lập trình web chuyên phát triển và phân phối ứng dụng 
web cho khách hàng. 

	բ Gambit: Nền tảng thanh toán được thiết kế để tối ưu hóa hệ thống thanh 
toán chơi game. 

	բ KingSumo: Phần mềm tích hợp trên WordPress giúp thu hút email khách 
hàng tiềm năng với các chiến dịch tặng quà thịnh hành trên mạng xã hội. 

	բ SendFox: Phần mềm cung cấp dịch vụ và công cụ hỗ trợ tiếp thị qua email 
(email marketing).

	բ Sumo: Công ty chuyên cung cấp các công cụ marketing để hỗ trợ các cửa 
hàng thương mại điện tử phát triển hoạt động kinh doanh.

	բ Tidycal: Công cụ lập lịch trực tuyến giúp người dùng dễ dàng quản lý thời 
gian và cuộc hẹn của mình.

	բ Monthly1K: Khóa học trực tuyến về khởi nghiệp của tác giả. 
	բ AppSumo: Sàn thương mại được hơn 1 triệu doanh nhân tin cậy để khám 

phá, mua bán và sở hữu những công cụ kiến tạo phong cách sống.

Cả 8 doanh nghiệp trên, mỗi doanh nghiệp trị giá hơn 1 triệu đô la, đều được 
thành lập bởi tác giả Noah Kagan − một trong những nhà khởi nghiệp hàng đầu 
và là chuyên gia nổi bật trong lĩnh vực marketing và công nghệ. Là người sáng 
lập kiêm CEO của nền tảng hỗ trợ các doanh nhân và nhà phát triển phần mềm 
AppSumo, Noah đã giúp hàng ngàn startup phát triển và thành công. Trước 
khi thành lập AppSumo, Noah từng làm việc tại Facebook và Mint, nơi ông đã 
đóng góp vào sự phát triển của những sản phẩm khởi nghiệp.

Với khả năng tư duy chiến lược, Noah nổi tiếng với những cách tiếp cận sáng 
tạo trong marketing và khởi nghiệp. Ông cũng là tác giả của nhiều bài viết và 
video chia sẻ kinh nghiệm, giúp nhiều người tìm ra con đường khởi nghiệp của 
riêng họ. Với tư duy sáng tạo và tinh thần dám nghĩ dám làm, Noah Kagan 
mang đến cái nhìn mới mẻ và đầy cảm hứng cho những ai đang theo đuổi ước 
mơ khởi nghiệp của mình. Nhờ vào cách tiếp cận này, ông đã trở thành một 
nguồn cảm hứng không chỉ cho các doanh nhân mà còn cho những ai đang tìm 
kiếm con đường thành công trong thế giới đầy cạnh tranh ngày nay. 



Lời nói đầu
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Bạn thân mến,

Xuất thân là những người trẻ từng trải qua giai đoạn khởi nghiệp đầy khó khăn, 
chúng tôi đã luôn trăn trở về câu hỏi: "Làm sao để người khởi nghiệp có thể 
bước chân vào thương trường với sự tự tin về kiến thức cũng như tinh thần 
vững vàng hơn?", đó là lý do cho sự ra đời của #Hashtag Business Vietnam – 
Dự án sáng tạo do RIO Book triển khai bao gồm #Hashtag Startup – Ấn phẩm 
hướng dẫn khởi nghiệp kinh doanh từ thực tiễn và #Hashtag Business – Dòng 
sách tư duy quản trị kinh doanh nhằm cung cấp những nội dung độc đáo, sáng 
tạo cũng như những thông tin và kiến thức hữu ích cho thế hệ doanh nhân trẻ 
khởi nghiệp tại Việt Nam.

CUỐI TUẦN KHỞI NGHIỆP đến từ tác giả Noah Kagan – Nhà sáng lập và CEO 
của AppSumo, một trong những nền tảng hỗ trợ khởi nghiệp hàng đầu – là 
cuốn sách tiếp theo được RIO Book lựa chọn cho #Hashtag Business. Noah 
Kagan đã có kinh nghiệm xây dựng 8 doanh nghiệp, mỗi doanh nghiệp trị 
giá hơn 1 triệu đô la (Kickflip, Gambit, KingSumo, SendFox, Sumo, Tidycal, 
Monthly1K, AppSumo), điểm đặc biệt là hầu hết các doanh nghiệp này đều 
được Noah khởi nghiệp chỉ trong một tuần. Với những kinh nghiệm thực tiễn 
của mình, CUỐI TUẦN KHỞI NGHIỆP đã được tạo ra với mong muốn biến hành 
trình khởi nghiệp của độc giả trở nên rõ ràng và hiệu quả hơn.
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Cuốn sách cung cấp những chiến lược khởi nghiệp đơn giản và dễ áp dụng, 
đồng thời giúp độc giả khám phá cách thức tìm kiếm ý tưởng triệu đô, xây 
dựng mô hình kinh doanh hiệu quả và xác thực sản phẩm trong thời gian ngắn. 
Noah Kagan chia sẻ những bài học từ chính trải nghiệm cá nhân của mình, từ 
những thất bại đến thành công, giúp người đọc hiểu rõ hơn về quy trình khởi 
nghiệp và những gì cần chuẩn bị để đối mặt với thử thách.

Một điểm nổi bật trong cuốn sách là phong cách truyền đạt gần gũi và năng 
động của Noah. Không chỉ cung cấp lý thuyết, Noah còn mang đến những câu 
chuyện thực tế, minh họa cho các chiến lược mà ông đề xuất. Phong cách này 
khiến nội dung trở nên hấp dẫn và dễ dàng áp dụng vào thực tế. Với khả năng 
giao tiếp trực tiếp và chân thành, Noah đã trở thành nguồn cảm hứng cho 
nhiều doanh nhân trẻ khắp nơi trên thế giới, khuyến khích họ dám nghĩ, dám 
làm và không ngừng theo đuổi ước mơ khởi nghiệp.

Cuối tuần khởi nghiệp sẽ là người bạn đồng hành hữu ích cho những ai đang 
tìm kiếm con đường cho riêng mình. Cuốn sách hứa hẹn mang đến những kiến 
thức quý báu và những chiến lược thiết thực, giúp bạn sẵn sàng hơn bao giờ 
hết để bước chân vào thế giới kinh doanh đầy thử thách và cơ hội.

#Hashtag Team
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Cứ gập trang sách 
nếu cần nhé!
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C1/ Bắt đầu 
ngay và luôn!
Bắt đầu trước khi 
bạn hoàn toàn 
sẵn sàng

Những lời 
ngụy biện 
thường thấy

Bắt đầu 
ngay từ giây 
phút này

C6/ Mạng xã 
hội giúp gia 
tăng tầm ảnh 
hưởng
Xây dựng cộng 
đồng khách hàng 
trung thành

C8/  Cỗ máy 
phát triển
Sổ tay tăng trưởng 
thực chiến của tôi

C2/ Tiềm năng 
vô tận của việc 
hỏi
Chinh phục cửa ải 
"Từ chối"

C7/  …Email  
giúp tăng trưởng 
lợi nhuận
Biến email thành 
"Con gà đẻ 
trứng vàng"

C9/  52 cơ hội 
trong năm nay 
Sử dụng hệ thống 
và quy trình để thiết 
kế doanh nghiệp và 
cuộc sống mơ ước

M ụ c /
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đọc gì
ở đâu
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Lời cảm ơnĐừng ngại bắt 
đầu lại từ đầu

Tài liệu 
tham khảo

C3/ Tìm kiếm 
những ý tưởng 
triệu đô 
Bài tập đơn giản 
để tạo ra ý tưởng 
kinh doanh sinh lời

C4/ Mô hình 
kinh doanh  
1 phút
Biến ý tưởng 
thành cơ hội 
triệu đô

C5/ Thử thách 
kiếm tiền trong 48h
Kiểm chứng tính thành 
công của doanh nghiệp 
thông qua khả năng 
kiếm tiền

L ụ c

"cuốI Tuần trIệU Đô"



Những Lời
Ngụy Biện
Thường Thấy
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Chào mừng đến với cuốn sách sẽ giúp bạn bắt đầu công việc kinh doanh triệu 
đô trong hai ngày cuối tuần. Chúng ta thường nghĩ rằng bản thân chưa đủ sẵn 
sàng… nhưng bạn đã sẵn sàng rồi đấy. Trên thực tế, mỗi ngày đều có rất nhiều 
người bình thường ngoài kia làm ăn phát đạt. Bạn đâu cần phải giàu sụ, xuất 
chúng hay dày dạn kinh nghiệm.

Nhưng hẳn bạn đã từng bị cản bước bởi những lời nguỵ biện trong quá khứ. 
Đừng để chuyện này xảy ra nữa. Đây là 10 lý do trì hoãn thường gặp nhất và 
các chương tương ứng giúp chúng ta "xóa sổ" chúng:

Nhưng bạn sẽ có những vấn đề, bạn bè của bạn và tất cả mọi người trên thế 
giới này cũng vậy. Đó là tất cả mọi thứ bạn cần để tạo ra ý tưởng kinh doanh 
triệu đô. Sau khi tìm hiểu về phương pháp "Lấy khách hàng làm trọng tâm" ở 
chương 3, bạn sẽ nảy ra nhiều ý tưởng kinh doanh đến mức không biết bắt 
đầu từ đâu.

 
Hãy chọn 3 ý tưởng mà bạn nghĩ là thú vị nhất để thực hiện. Trong chương 4, 
bạn sẽ khám phá cách vận dụng phương pháp nghiên cứu thị trường và mô 
hình kinh doanh 1 phút để xác định ý tưởng tiềm năng nhất trong số 3 ý tưởng 
bạn đã có.

1. "Tôi không nghĩ ra ý tưởng nào đắt giá".

 2. "Tôi có quá nhiều ý tưởng".
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Thực ra, rủi ro là khi gắn bó cả đời với công việc bạn ghét cay ghét đắng, phối 
hợp với những cá nhân bạn không ưa để giải quyết những vấn đề mà bạn 
chẳng mảy may quan tâm. Đừng vội từ bỏ công việc hiện tại. Hãy vận dụng quy 
trình Cuối tuần khởi nghiệp (chương 5) vào những khoảng thời gian như sáng 
sớm, tối muộn và cuối tuần. Sau khi đã kiểm chứng khả năng thành công của 
một ý tưởng và huy động đủ vốn để trang trải chi phí sinh hoạt tối thiểu hằng 
tháng (tôi gọi khoản này là "Số vốn tự do"), bạn có thể cuốn gói khỏi công việc 
hiện tại. Tôi đã thực hiện điều này hai lần.

3. "Việc khởi nghiệp tiềm ẩn nhiều rủI ro. Tôi cảm thấy 
lo lắng khi phải từ bỏ công việc hiện tại".

4. "Tôi đã khởi nghiệp vài lần. 
Tất cả đều ổn nhưng sau đó tôi lại mất hứng".

Ôi không! Một trong những công việc đó đáng lẽ có thể trở thành thứ bạn 
hằng mong mỏi. Tâm lý không muốn bắt đầu và không muốn hoàn thành đều 
xuất phát từ những nỗi sợ tương tự nhau (sẽ được đề cập trong chương 1). Bạn 
cũng sẽ tìm hiểu về Quy luật 100 lần – thứ giúp bạn đánh bại cảm giác chống 
đối mỗi khi muốn bỏ cuộc.

5. "Nhưng làm thế nào để mở rộng quy mô?"

Câu hỏi này sẽ cản trở bạn tìm kiếm khách hàng đầu tiên. Hãy bắt đầu từ 
những bước dễ dàng và đơn giản. Khoan tính đến việc mở rộng quy mô, trước 
hết hãy tập trung vào việc bắt đầu. Sau đó, chúng ta sẽ thảo luận về việc mở 
rộng quy mô doanh nghiệp trong các chương thuộc Phần 3: Phát triển.
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Hãy tìm ra những quy trình có thể tự động hóa, hoặc lập tài liệu về quy trình 
kinh doanh để có thể thuê nhân sự hỗ trợ. Hệ thống quản lý công việc của tôi 
(chương 9) cho phép tôi điều hành một doanh nghiệp trị giá hàng triệu đô la, 
một kênh YouTube, một trang blog trong khi vẫn có thời gian tập thể dục mỗi 
ngày và đi du lịch,... Đối với những chuyện cần được ưu tiên, chúng ta có thể 
chủ động sắp xếp thời gian để thực hiện.

6. "Tôi không có đủ thời gian để  
tạo dựng công việc kinh doanh".

Bạn sẽ chẳng bao giờ cảm thấy sẵn sàng 100% để bắt đầu đâu. Cứ mạnh dạn 
bắt đầu đi. Đừng mua thêm sách hoặc xem thêm video cho đến khi bạn hoàn 
thành quy trình NÀY và khởi chạy doanh nghiệp triệu đô của mình. Tôi sẽ giúp 
bạn một tay (chương 1). Xông pha thôi! 

Đừng chi thêm một xu nào cho đến khi bạn kiếm được đồng tiền đầu tiên. Quy 
trình Cuối tuần khởi nghiệp (chương 5) sẽ không cần chi vốn đầu tư ban đầu.

8. "Hiện tại tôi nghèo kiết xác. Tôi đã chi bộn tiền nhưng 
chưa kiếm được đồng lời nào cả".

7. "Tôi cần đọc nhiều sách và nghiên cứu thêm để 
chuẩn bị kỹ lưỡng hơn trước khi thực sự bắt đầu".


